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　　为了增加销售量，我国工程机械企业已开始尝试采用信用销售的方式来扩大产品销售。目前我国已有的信用销售方式有分期付款、银行按揭、以租代售、融资租赁。
　　融资租赁信用销售方式是目前国内较新的信用销售方式。工程机械融资租赁信用销售方式的具体操作模式：工程机械用户与供货商进行工程机械设备买卖条件洽谈，融资租赁公司根据用户的买卖条件与供货商签订买卖合同，融资租赁公司与工程机械用户签订融资租赁合同。工程机械融资租赁的信用销售模式有供货商、融资租赁公司、用户三方组成，供货商与融资租赁公司形成战略合作关系，为工程机械用户提供融资和设备。
　　1.工程机械分期付款与融资租赁的比较
　　1.1 工程机械分期付款
　　分期付款是在银行按揭未开展前，制造企业普遍采用的信用销售方式。工程机械分期付款具体操作模式：供货商与用户签订产品买卖分期付款合同，用户在一定期限内分期向供货商支付设备价款，在付清货款前，由供货商保留所售设备的所有权。分期付款的方式，实质上是附条件买卖。供货商保留所有权，其实是债权人为实现保护自己债权而设定的一种担保。分期付款的销售模式在某种程度上解决了用户的资金问题，增加了供货商的销售收入，同时也增加了供货商的应收账款，导致供货商大量的呆坏账。分期付款方式是供货商基于用户的信用状况给用户提供商业信用的方式。
　　1.2工程机械分期付款与融资租赁的比较
　　（1）对用户提供信用的主体不同。 
　　分期付款方式是由供货商直接对工程机械的用户提供商业信用。融资租赁方式是由融资租赁公司对工程机械用户提供商业信用。
　　（2）对供货商的设备全款回款时间不同。
　　工程机械每台设备得金额都较大，供应商用于提供信用的资金能力有限。供应商为了不影响本企业的生产运营，分期付款方式的设备回款时间通常设定在一年内。用户的付款压力大，无钱付款时拖欠供应商资金，给供货商造成了大量的应收款和呆坏帐。用户通过融资租赁方式获得设备，由融资租赁公司向供货商购买设备，短期内就能付清设备款，有利于供货商资金的及时回笼，促进供货商的销售和资金的回收，减少供货商的应收账款。
　　（3）用户所需的首付金额不同。
　　分期付款方式在提货前的首付款通常为50%以上，首付压力大。融资租赁设备的启动资金通常用户只需交纳20%左右的保证金。降低了用户的一次性投资固定资产的资金支出。 
　　（4）用户的支付时间不同。
　　分期付款方式的付款总支付次数为2～3次，时间限制在一年内。融资租赁的租赁期限一般为2～4年，付款一般可以根据用户的特点按月付或按季付等根据用户的现金流情况灵活设计多种与企业生产相匹配的支付时间安排。
　　（5）供货商承担的风险不同。
　　分期付款方式，供货商要承担用户不按时支付货款的信用风险。融资租赁方式，供货商将信用风险转移给了融资租赁公司，由融资租赁公司承担信用风险。 
　　分期付款的用户若拒付设备款，供货商可以收回设备，收回的设备已经成为二手设备，工程机械的设备通常贬值快，处理二手设备的成本高，花费较多的人力和物力，通过分期付款方式使得供货商要承担设备的处置风险。融资租赁方式销售的设备，设备的所有权人为融资租赁公司，用户如果拖欠或拒付租金，由融资租赁公司收回设备进行二手设备的处理，供货商无需承担设备的处置风险。 
　　2. 工程机械融资租赁和银行按揭的销售模式
　　2.1 工程机械银行按揭的销售模式
　　银行按揭销售模式最初是由银行、保险公司、供货商和用户四方共同来完成的。用户向供货商购买工程机械缺少资金，向银行申请按揭贷款，在申请人不能按期归还贷款本息时，由保险公司承担履约保证保险责任的业务。但是，由于国内信用体系不健全，工程机械按揭贷款的实际出险率远远超出了保险公司的预期，最终导致保险公司退出，也使按揭销售一度搁浅。 然而，相对于分期付款而言，对于供货商而言按揭销售的风险比较小。所以，虽然保险公司退出了按揭销售，但这种销售方式并没有停止。由于工程机械是可动资产，且大多数设备金额较大，保险公司退出以后大部分银行都对该业务有所顾虑，因此就出现了制造商“反担保”的按揭方式。目前光大等银行做的就是银行、制造商、供货商和用户四方的银行按揭，具体做法是制造商为供货商向银行进行反担保，如果一旦用户出险，供货商要先为用户清偿银行债务，如果供货商无能力偿还，制造商就会给予弥补。这种模式在不能进行全款销售的时候，是为大部分制造商和供货商所倡导的一种销售模式，它既可以为制造商保证回款，也可以为供货商扩大销售量。
　　2.2工程机械银行按揭与融资租赁的比较 
　　（1）为用户提供信用的主体不同。
　　银行按揭是银行为工程机械用户提供的银行信用，融资租赁是融资租赁公司为用户提供的商业信用。 
　　（2）两种方式的用户群体不同。
　　银行按揭只对信用状况好，有一定还款能的个人客户提供融资。融资租赁的用户对象包括公司和个人。银行按揭方式针对的个人必须是有一定的房产等固定资产以及年收入达到一定额度的有很好的还款保障的个人。由于我国金融的发展进度，融资租赁一直未进入工程机械领域，银行按揭是供应商运用的主要的信用销售方式。工程机械行业的真正用户通常为企业，企业要获得设备只能通过银行按揭方式， 银行按揭只针对个人进行贷款，导致企业的领导人用个人资产进行信贷担保从而获得设备供企业使用，对有限责任公司的领导人实质上承担了部分无限责任，如果客户出现违约纪录还会影响到个人信用。融资租赁方式的客户包括了企业和个人。企业客户如果需要设备，就不用像银行按揭方式那样变相的由个人贷款，扩大了企业获得资金的渠道。个人用户可以通过融资租赁方式获得设备，增加了个人客户获得融资的渠道。融资租赁方式的客户群体更广泛，更能促进工程机械的销售。 
　　（3）设备的所有权人不同。
　　对于银行按揭方式， 工程机械用户获得银行按揭贷款支付给供货商后， 用户即设备的所有权人，银行为用户的债权人。 而融资租赁方式中，在整个工程机械租赁期限内融资租赁公司是租赁设备的所有权人， 用户享有设备的使用权和收益权。 
　　（4）用户还款的灵活性不同。
　　在还款的灵活性上，融资租赁相比于银行按揭有明显的优势。银行基于本身控制风险的能力和保障信贷资金的安全性，要求用户按月等额的还款，还款方式单一，难以与用户自身运营的现金流相匹配，使得用户的还款压力大，影响用户的经营生产。融资租赁公司由于既控制租赁物件的债权又拥有租赁物件的物权，风险小于银行。 融资租赁公司可以根据用户的设备使用的周期性特点灵活制定不同的还款方案，尽量使用户能在现金流充足、盈利能力好的时候多还钱，在现金流枯竭、盈利能力差的时候少还钱，缓解用户的还款压力，促进用户的持续经营。
　　（5）用户获得融资的程序繁简不同。
　　银行按揭方式有银行为用户提供贷款。银行基于银行内部严格的风险控制要求，一笔业务需要经过多部门风险分析和审批才能决定是否放贷，从申请到审批时间较长，通常需要1个月左右。融资租赁方式是融资租赁公司为用户提供融资。融资租赁公司由于是租赁物的法律所有权人， 控制租赁物的物权，融资租赁公司整个融资程序简单、便捷。用户从申请到审批到签订融资租赁合同的时间通常为一周。
　　（6）制造商承担的风险不同。
　　通过银行按揭的方式销售设备，制造商要承担银行债权回购的风险。用户不按期偿还贷款，由制造商回购银行的债权后通过漫长的法律诉讼才能收回用户的欠款。融资租赁方式销售设备，无须制造商回购设备或债权，制造商承担的风险小。 
　　3．工程机械融资租赁与以租代售方式的比较
　　3.1工程机械以租代售的销售模式
　　以租代售的销售模式是承租人与供货商签订租赁合同， 先从供货商处长期租赁设备使用，通常租赁期限为2～3年，租赁期限内设备所有权归供货商所有，租赁期结束后，承租人向供货商购买该设备获得设备的产权。 
　　3.2 融资租赁与以租代售方式的比较
　　尽管国家批准的融资租赁公司有几十家，但是工程机械行业的融资租赁起步较晚。目前融资租赁公司开展工程机械融资租赁的只有几家，并且才刚刚开始，业务量较小。 虽然融资租赁在工程机械行业发展较慢，但是有很多供应商洞悉了这种方式对扩大销售产品的好处，所以没有融资租赁资质的供货商变相地通过以租代售方式来促进销售。以租代售在形式上与融资租赁方式相同，但在其他方面有很大的区别。
　　（1）性质不同。
　　以租代售是一种传统的租赁和销售相结合的方式，前一步骤是普通租赁的性质，后一步骤为销售性质，以租代售是两种形式的简单结合。 融资租赁是租赁和融资的统一体，融资租赁在形式上是以承租人最终拥有设备的租赁，实质上具有金融的特性的融资，最终的结果和银行按揭一样，用户还完了钱就能拥有设备，最后得获得设备不是一个销售的过程。 
　　（2）开展租赁的主体不同。
　　以租代售方式开展租赁的主体是供货商自身，融资租赁方式开展租赁的主体是有融资租赁资质的融资租赁公司。 
　　（3）享有的税收待遇不同。
　　以租代售是租赁和销售两个步骤。租赁按传统的租赁，按营业额的5%缴纳营业税，销售按设备的市场价格缴纳增值税。融资租赁按照利息差额部分收5%的营业税。
　　（4）在会计上的处理不同。
　　以租代售在租赁阶段为传统的租赁，该租赁设备不计入承租人的固定资产，租金支出却认为经营费用，承租人在完成购买设备的过程后，设备才按购买价计入固定资产。 融资租赁在租赁开始日，承租人就可以以固定资产按设备的原值计入固定资产，与自己购买新设备的资产计入方式完全一样。融资租赁实质上就是融资租赁公司为用户提供融资，使用户不仅获得了资产的使用、占有和收益的权利，还享有的资产的经济所有权即会计上的所有权。
　　相比于其他信用销售方式，融资租赁方式对供货商而言资金回收更快，承担风险更小。对用户而言，获得融资更多、更快捷，更灵活。融资租赁作为新型的信用销售方式被工程机械供货商采用，在不久的将来，必然带动我国工程机械行业的快速健康地发展。
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